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Inhalte 

Wie bereite ich mich auf wichtige Einkaufsgespräche richtig vor?;
Welche Einkaufstaktiken gibt es? – Wie entsteht eine WIN – WIN
Situation?; Rhetorische Fähigkeiten für den Einkäufer und ihr 
Einsatz; Überblick über aktuelle Vorgehensweisen, Taktiken und
Rollenverständnisse von Vertriebsmitarbeitern und Key-Account-
Managern; Erarbeiten und analysieren der Verhaltensmuster von
Verkäufern; Gesprächsstrategien für komplexe Verhandlungs-

situationen erstellen und umsetzen; Die notwendigen rhetori-
schen Werkzeuge werden trainiert: 1. Werkzeuge der Gesprächs-
führung – 2. Vertrauen und Verbindlichkeiten aufbauen – 
3. Preisfallen richtig erkennen – 4. Mit dem Partner eine Win-Win
Situation aufbauen – 5. Ergebnisse festmachen und den
Abschluss perfektionieren;

Dauer: 2 Tage

Seminar SE-VF 

Verhandlungsführung

Abschluss des Lehrganges mit einer kommissionellen Prüfung ist
möglich. Die Prüfung besteht aus einem schriftlichen Teil 
(=Projektarbeit) und einem mündlichen Teil, der die (PowerPoint) 
Präsentation des Abschlussberichtes des Projektes sowie ein
Fachgespräch zu der Projektarbeit umfasst.

Voraussetzung für die Teilnahme an der 
Prüfung 

Anwesenheitspflicht: mindestens 75 %
Verfassen und positive Beurteilung der Projektarbeit durch den
Betreuer.

Dauer: ca. 1 Stunde

Prüfung Beschaffungsmanager und strategischer Einkauf

Prof.(FH) Dr. Albert Mayr

Professor für Finance und Controlling am Campus Steyr, FH OÖ,
Unternehmensberater und Managementtrainer
Referent am Studiengang „Produktion und Management“
FH Oberösterreich, Fakultät für Management, Campus Steyr

SE-BWL – Betriebswirtschaftliche Basics für den Einkauf

Prof.(FH) Dr. Christoph Eisl

Leiter des Fachbereichs Finance & Controlling, FH Oberösterreich, Fakultät
für Management, Campus Steyr

SE-BWL – Betriebswirtschaftliche Basics für den Einkauf

Prof.(FH) DI Dr. Herbert Jodlbauer

Studiengangsleiter „Produktion und Management“ FH Oberösterreich,
Fakultät für Management, Campus Steyr

SE-BP – Beschaffungsprozesse

Prof.(FH) DI Christian Weger

Studiengangskoordinator am Studiengang „Produktion und Management“
FH Oberösterreich, Fakultät für Management, Campus Steyr 

SE-BP – Beschaffungsprozesse
SE-BT – Beschaffungstools
Prüfungskommission 

Ing. Thomas Petran

Global Supply Chain Manager 
(PALFINGER AG)

SE-BP – Beschaffungsprozesse

Ihre Trainer
Erfahrene Trainer begleiten Sie durch den Lehrgang
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DI Hans-Peter Feichtenschlager

Referent am Studiengang „Produktion und Management“
FH Oberösterreich, Fakultät für Management, Campus Steyr

SE-BT – Beschaffungstools

DI Michael Gruböck

Projektleiter Corporate Development
PALFINGER AG

SE-BT – Beschaffungstools
Prüfungskommission

Prok. DI Gerhard Wierer

Leiter Konzernbeschaffung/Konzernlogistik 
(ROSENBAUER International AG)

SE-BT – Beschaffungstools
Prüfungskommission

Dr.iur. Karl Weinhäupl, M.B.L.

Rechtsanwalt 
(Partner bei Saxinger, Chalupsky & Partner Rechtsanwälte GmbH)

SE-ER – Einkaufsrecht

DI Erwin Sellmaier

Leiter Qualitätsmanagement und Supply Chain Management 
(KTM Sportmotorcycle AG)

SE-QM – Qualitätsmanagement

Mag. Peter Sixt, MBA

Einkaufsleiter Kokskohle, Koks, Öl 
(voestalpine Stahl GmbH)

Mag. Sixt präsentiert eine Best-Practice-Lösung zum Thema 
„Einkauf & Logistik Kohle, Koks und Öl“.

SE-BP – Beschaffungsprozesse

DI Oswin Prodinger

Leitung Global Supplier Quality Management 
(Palfinger Service- und Beteiligungs-GmbH)

DI Prodinger präsentiert eine Best-Practice-Lösung zum Thema 
„Lieferantenauswahl, -freigabe und -betreuung“.

SE-QM – Qualitätsmanagement

Ihre Gastreferenten
Best-Practice-Lösungen von anerkannten Experten

Arnold Zugsberger

Trainer im Studiengang „Global Sales Management“ der FH Steyr 
(Geschäftsführer der Arnold Zugsberger Consulting KG)

SE-VF – Verhandlungsführung
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